西北大学学生反传销教育宣讲材料

近期，一些地区非法传销活动猖獗，部分传销组织利用在校学生阅历浅、安全防范意识差等弱点，打着直销、连锁加盟、特许经营的旗号，以高额回报为诱饵，潜入校园进行非法传销活动。非法传销组织具有很强的欺诈性、隐蔽性和危害性，严重危害了青年的成长和社会的稳定。非法产销组织往往以“就业、创业、招聘”为名迷惑、诱骗学生从事传销活动，使部分学生上当受骗，被传销组织非法控制，不仅钱财受骗，而且精神被控，失去人身自由，不能自拔，无法脱身，有的自身生命安全受到严重威胁。
当代大学生应该充分认识非法传销活动的欺诈性、隐蔽性和危害性；提高识别能力，揭穿传销的非法本质，增强防范意识，自觉抵制各种非法经营活动的诱惑；树立积极向上的择业观、就业观，树立正确的人生观、价值观，志存高远，脚踏实地。 

为了使同学们更好地认清传销的危害性，增强同学们的自我保护意识，特对传销剖析如下：
1、什么是传销？

传销是指组织者或经营者发展人员，通过对被发展人员以及其直接或间接发展的人员数量或者销售业绩为依据计算和给付报酬，或者要求被发展人员以交纳一定费用为条件取得加入资格等方式牟取非法利益，扰乱经济秩序，影响社会稳定的行为。 

2、传销在中国的发展

传销，这一发端于美国、曾盛行于西方的营销方式1990年登陆中国市场，一时间从南到北，在各大城市遍地开花。一些以传销方式销售的保健品、药品、清洁用品的品牌为此名声大振。不法分子利用传销进行不法行为，不仅损害了消费者利益，也扰乱了正常的社会经济秩序。1998年4月21日，国务院也下发《关于禁止传销经营活动的通知》。同年8月，国家工商总局发布《关于制止多层次传销活动中的违法行为的通知》，要求各地工商部门对传销活动进行一次清理检查。2000年，公安部下发《关于严厉打击以传销和变相传销形式进行犯罪活动的通知》，要求各地公安机关加强打击力度。 

3、传销有哪些特征？

无牌经营：根据条例包含的涵义，没有获取直销牌照，从事类似直销的活动，如培训、人员招募、经营活动等，容易被认定为传销。 

无证活动：有关人员没有获得培训证书，或者不是直销企业正式员工，容易被认定为传销。 

超范围经营：在国家直销许可范围之外开展直销业务，容易被认定为传销行为。 

跨地区活动：不在辖区内从事直销活动，跨越地区限制开展业务活动的行为，容易被认定为传销。 

涉嫌欺诈：以网络为核心的运作方式，其中的营销活动的行为，若涉嫌欺诈，包括宣传、收费、培训等，容易被认定为传销。 

上下线关系：在经营活动中，传销人员若从财务、购销行为等证据表明形成上下线关系，就容易被认定为传销。 

规模性的拉人头：在营销活动中，营销人员明显的以拉人头拉获取网络各环节的利益或报酬，并无产品支撑，容易被认定为传销。 

团队计酬：在营销活动中，一部分人以发展人员，并依赖发展的人员的销售业绩计算报酬来获取利益的行为，容易被认定为传销。 

透明度低：直销企业没有建立相应的信息报备和披露机制，又从事网络销售活动的行为，容易被认定为传销。 

网络控制不力：直销企业缺乏网络控制能力，造成部分分支机构擅自超范围、跨地区经营，容易被认定为传销。

4、直销和传销有什么本质区别？

根据《直销管理条例》第三条规定，“直销是指直销企业招募直销员，由直销员在固定营业场所之外直接向最终消费者推销产品的经营方式。”第二条规定：“直销产品的范围由国务院商务主管部门会同国务院工商行政管理部门根据直销业的发展状况和消费者的要求确定、公布。”国务院规定的直销产品种类包括：化妆品（包括个人护理品、美容美发品）；保健食品（获得有关部门办法的《保健食品批准证书》）；保洁用品（个人卫生用品及生活清洁用品）；保健器材；小型厨具。同学们可以对照这些规定界定你朋友的公司是否属于合法直销。
根据《禁止传销条例》第二条规定，“传销是指组织者或经营者发展人员，通过对被发展人员以及其直接或间接发展的人员数量或者销售业绩为依据计算和给付报酬，或者要求被发展人员以交纳一定费用为条件取得加入资格等方式谋取非法利益，扰乱经济秩序，影响社会稳定的行为。
按照以上规定，传销主要有三个特征：以发展下线及再下线的数量计酬，收取或变相收取入门费，以下线的销售额计提上线报酬。可参照这三个方面来认定该企业是否非法传销。 

5、非法传销活动惯用手法

以帮助找工作、安排学习、朋友相见、一起旅游为诱饵。 

只用手机和公用电话联系，态度急切，一周数次，地点多变。 

答应车站相接，安排景点会面，不提供办公场所，不让与其他熟人联系。 

见面设法骗收手机、证件，鼓惑创业、经商，索取财物，控制对外联系，限制人身自由，劝你发展新成员。 

6、识别非法传销活动方式

联系人频繁用新的手机号码与外界联系，回拨新号码经常无人接通或者需他人转接。 

联系人近期行踪难觅，宣称已发财，找到好工作，一起去旅游，格外亲切热情。 

不提供固定电话、固定单位、固定场所，不提供知情人，不让中途找人，忌讳多人同行。 

介绍加入隐形网络，只要传销者交了钱以后就要发展人员，这就是发展下线，下线要再发展下线，以此组成上下线人员的网络，也是传销的人员链。 

复式计酬，包括两种形式。一种是以参加本人直接发展下线人数和间接发展的下线人数，发展的人员数量为依据，计算和给付报酬。再一种根据参加的本人和间接发展的下线的销售业绩为依据和给付报酬，这就是传销发展的金钱链。

7、从事传销的单位和个人应承担什么法律责任？
条例针对传销活动中的不同人员设定了相应的法律责任。对传销的组织者和骨干分子，设定了最高200万元的罚款；对构成犯罪的，依法追究刑事责任。对于一般参加人员，予以告诫；对多次参加，屡教不改，虽不属于骨干分子，但又确实诱骗他人并给他人造成损失的传销参加者，由工商部门责令停止违法活动，可以处2000元以下的罚款。
8、大学生交往中应注意哪些问题？

明确最基本的交往关系，校园内人际交往具有多样性，其中，师生关系是最基本的人际关系。同学与同学、同学与老师的关系比什么都可贵，妥善处理这两点关系尤为重要。 

不要感情代替理智。在任何交往环境中都应保持清醒的头脑。对于熟人或朋友介绍的人，态度诚恳而不轻浮，三思而后行；对于“初相识”者，要谨慎，在不了解对方时，不要轻易暴露自身的底细；对于那些“来如风雨，去似微风”的上门客，态度要热情，处置要小心。要避免单独行事，必要时在集中场合中接待。 

交往要选择。真正的朋友应当是志同道合的，要记住“了解理解谅解”。要注意“四戒”：戒交低级下流之辈，戒交挥金如土之流，戒交吃喝嫖赌之徒，戒交游手好闲之人。 

交往中发现对方疑点或已受骗时，应及时向老师或学校保卫部门报告，切勿“吃哑巴亏”。
9、大学生选择职业时如何防止受骗？

首先，尽可能通过学校或到人才市场大学生供需见面会上选择。其次是不要轻信，诸如单位状况、从事工作性质，可通过学校院（部）老师进行了解，这样不仅可以防止上当受骗，还使自己签合同时更加主动。第三，遇到被骗时，立即向领导、老师、保卫部门及地方有关部门报告，保留证据，提供线索，协助调查。
典型案例及点评
【典型案例】一

误入传销，被困异地

G生寒假放假前夕接到同班同学H女的电话，自称在某地找到一份工作，待遇不错，要求G生来该地，并愿意为他介绍一份工作，G生接到电话后买了当天去往该地的火车票。到后H女把G生带到一破旧小区房间内，自此G生被困在里面，并被控制了行动，还被带往听一些传销讲座。
　　原来，这是一个非法传销团伙，大部分都是学生，多是迫于就业压力，受同乡或是同学引诱前往加入“组织”，并被传销组织的思维方式同化。H女就是深陷其中之一并力图促使G生加入。后来G生在去听传销讲座的途中，趁机逃跑，离开传销组织之后，立即向学院领导汇报，并及时向当地公安局和工商部门报案，当晚公安局联合工商部门捣毁了这一传销窝点。

[点评]

　　社会现象纷繁复杂，在校同学对社会生活现象的认识缺乏经验，要保持清醒的认识和判断，凡事三思，防止被别人利用，遇到困难和问题，及时采取果断而安全的方式向家长、学校、社会求助。

【典型案例】二

外出探亲，陷入传销

“五一”长假，K君邀请同学G君一起到K君哥哥打工的地方探望父亲（其父被其兄诱骗已陷入传销组织），假期结束时，K君的哥哥给两位学生的辅导员打电话，称两位学生在该地旅游，买不上返回的车票。两天后K君电话告知辅导员仍未买到车票，继续请假两天，又过了两天两位学生仍未返校，辅导员老师立即与两位同学联系，两位同学称他们在当地一广告公司实习，待实习结束后回校办理休学手续。学院随后和该公司电话联系，公司称未接纳实习生。在两位学生离校期间，K君曾要求其男友去该地实习，两位学生受K君哥哥诱骗，已经陷入非法传销组织。

[点评]

传销给我们的社会信用基础带来冲击，通常以亲戚、朋友、同学为发展对象。大学生要时时保持清醒头脑，谨防被传销组织利用。

现身说法
大学生揭传销黑幕，遭遇非人经历几欲轻生

案例1：

多次打电话、写信邀你去“发展”；一张席子、白米饭、没油水的白菜冬瓜汤；一文不值的假冒伪劣产品要卖到3000多元……日前被“好心人”从传销窝点解救出来的西安一女大学生讲述了自己不幸涉足传销黑窝点的经历。

这位不愿透露姓名的女大学生是西安某高校计算机专业的学生，她说她曾经对未来充满美好憧憬，但由于朋友的一个“美丽的谎言”，使曾经朝气蓬勃的她产生了轻生的念头。 

据她讲，数月前一个朋友给她写信说，他舅在南方开了一家公司，并称那里有很多高素质人才，很适合大学生发展，现特意邀朋友去锻炼锻炼。此后，这位朋友还多次打电话并在QQ上留言，描绘了美好的发展前景，鼓励她放弃学业“发展事业”。经不住诱惑，这名女大学生匆匆南下广西合浦，加盟到朋友的公司。

所谓的公司，实际上是一家打着直销旗号的传销黑窝点。她说：“从此我过着非人的生活，每天的饭菜是白米饭、没油水的白菜冬瓜汤，晚上睡觉则在地上铺一张席子。而我见到的所谓‘高素质人才’仅仅是用谎言和虚伪包装起来的。他们的工作是用欺骗的方式把价值几百元甚至一文不值的假冒伪劣化妆品以3350元或者3800元的价格卖给下线。”她还透露，在她呆过的广西的那个传销窝点，至少有来自西安的大学生100多人，大部分是民办高校和正规大学的自考生。

她说，这些打着直销旗号挂羊头卖狗肉的传销黑窝点骗钱害人，使不少人家破人亡、人财两空，还有不少大学生因此把握不住人生航向，失去生活信心，失去了人格尊严。“我没有半句谎言，之所以要把这件事讲出来，是想告诉那些打算往这个死胡同里发展的，或者已经进了这个死胡同但还心存侥幸打算多捞一把的大学生，千万不要利欲熏心，天上从来不会掉馅饼。”她说。

案例2：

就读于贵州某高校的李小勇（化名）被最亲近的同学骗至徐州，陷入传销窝点。他说，“传销像一块剧毒的蛋糕，要拒绝它很难……”在经历半个月的挣扎之后，李小勇拨打了１１０报警电话。

当时李小勇正在贵阳市一家公司实习，某天他给一位同班好友打了电话，这个电话让他在以后的半个月内历经折磨。电话里，同学盛情邀请他来徐州，并告诉李小勇，他已经找到了工作。于是，李小勇来到了徐州。当晚即被同学接到了黄山新村一居民点居住。
第二天，当李小勇随同学走进一间挤满了男男女女的房间时，他意识到自己陷入传销了。由于心里特别反感，李小勇当时就提出要走，同学劝他：“随时可以走，来了不如听听，玩几天再走。”勉强留下来的李小勇听了两三天课，反感情绪渐渐消失了，他惊骇地发现，学员们整天交流“心得体会”，说“一年可挣几百万”，教室里弥漫的亢奋气氛让人走火入魔，令人不知不觉兴奋，失去理智。教员的上课更有洗脑作用，令人有加入这一行的冲动，“驱使你不由自主地向家里要钱”。

“心里挣扎了半个月，我最终选择了光明的路”，残存的一丝理智提醒李小勇：不能再留在这里了！但同学又适时“劝告”：大学毕业了也很难找到工作，为什么不在这里“创业”呢？两三年后就是百万富翁！动了心的李小勇终于向父母开了口，要３０００元“上岗抵押金”，用来“购买”２８００元一套的南西（音）化妆品，其实他刚刚大二，还没有毕业，哪里来的工作呢？本是一个不攻自破的借口，但从未说过谎话的他让父母深信不疑。

一段时间后，前去工商银行取钱的李小勇却在自动取款机前犹豫了。刹那间，他眼前闪过了自己每天一份土豆、白菜的菜饭，这让他对学员们吹嘘的“光明”前景产生了怀疑。他故意输错了密码，给自己争取了７天（挂失期限）的缓冲时间。

李小勇开始用自己擅长的数学知识计算要使自己两三年后成为“几百万富翁”的月收入，此时他发现这是一个不折不扣的骗局。当李小勇再次用冷静的眼光打量周围的同伴们时，他烦躁不已。成为巨富的向往，与理智的提醒之间的争斗一直没停止过。７天的挂失期快到了，李小勇的精神接近崩溃，痛苦不堪。“传销窝点并不限制你的人身自由，只是你到什么地方都会有人跟着你，打电话也有人在旁听着，这些人要让你从思想上让你沉迷上瘾……传销像ＳＡＲＳ，是一种传染性极强的瘟疫”，李小勇说。

随后，李小勇向同学要了２元钱，从黄山新村坐车到了市区，阳光下，他在广场坐了好久，随后拨打了报警电话。派出所出警后，将李小勇移交给辖区的狮子山派出所。当天晚上，他在被送到戴女士负责的溶剂厂招待所暂住。从出来的那一刻，李小勇就一直处在煎熬中：误入歧途的悔恨及自责、担心学校知道的恐惧令他的精神几乎崩溃。冲上七楼楼顶大哭一场后，李小勇似乎轻松了许多。他沉默地跟在戴女士的身后，在市里几家公园里逛逛，由戴阿姨陪着他上银行取那３０００元钱。
“在我走投无路时遇到了戴阿姨，如果没有她开导我，可能我早就崩溃了……”李小勇在几大张练习纸上，写下了这样的心声。昨日晚８点，李小勇回贵阳前对记者说，“我想奉劝那些去看望外地亲戚朋友的人，要有警惕心理，别像我……挣扎的滋味很痛苦。”

